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ПРИКАЗ 
 

 
_____27.02.2026__         №__4-Ord-34В-1/26_ 

Московская область, д. Сколково 

 
 
Об утверждении Политики ценообразования  
и условий изменения стоимости по  
программам и услугам Департамента программ  
по цифровой трансформации Московской  
школы управления «СКОЛКОВО» 
 
 

В целях повышения эффективности продаж 

 

ПРИКАЗЫВАЮ: 

1. Утвердить Политику ценообразования и условий изменения стоимости по программам и 

услугам Департамента программ по цифровой трансформации Московской школы управления 

«СКОЛКОВО» (Приложение).  

2. Контроль за исполнением настоящего Приказа оставляю за собой. 

 

 

Директор по развитию бизнеса                                                                                И.М. Крейндлин 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 



 
Приложение  
УТВЕРЖДЕНО 
Приказом  
Московской школы  
управления «СКОЛКОВО» 
От 27.02.2026 
№ 4-Ord-34В-1/26 

 

Политика скидок и специальных условий на образовательные программы и услуги 
Департамента программ по цифровой трансформации 

 Московской школы управления «СКОЛКОВО» 

 

1. Условия изменения (снижения) стоимости: 

 

Название программы / курса 

№ 
группы/ 

дата 
старта 

Стоимость, 
руб. 

Другие условия* 

 

Переход в ИИ: 
трансформация бизнес-
процессов 

Март 2026 

1 350 000 Базовый тариф  

1 600 000 Тариф Plus  

 

 

 

Октябрь 
2026 

1 450 000 Базовый тариф 
10% скидка при 
оформлении от 
одного 
юридического 
лица от 4 и более 
участников 

 

1 650 000 Тариф Plus  

Интенсив по генеративным 
алгоритмам и ИИ 

  102 000 

 92 000 рублей для команд от 3 до 5 
человек 
82 000 рублей для команд от 5 до 10 
человек. Допустимо оформление 
команд от разных юридических лиц 

 

 

С августа 
2026 

130 000 

120 000 рублей для команд от 3 до 5 
человек 
110 000 рублей для команд от 5 до 10 
человек 
Допустимо оформление команд от 
разных юридических лиц  

ИИ в маркетинге 

 150 000    

С ноября 
2026 

200 000   

Онлайн-интенсив по 
разработке ИИ-продуктов 

С марта 
2026  

85 000    

С августа 
2026 

100 000   



Директор по продукту: 
управление продуктовой 
стратегией 

10 поток  

600 000 Базовый тариф 

Команда от 2 
человек: скидка 
10% — 1 080 000 
руб.; Команда от 3 
человек: скидка 
13% — 1 566 000 
руб. Команда от 4 
человек: скидка 
15% — 2 040 000 
руб. Разрешено 
оформление 
команд от разных 
юридических лиц 

 

1 000 000 Тариф +   

11 поток 

700 000 Базовый тариф 

•Команда от 2 ух 
человек (скидка 
10%): 1 260 000р 
•Команда от 3 ех 
человек (скидка 
13%): 1 827 000р.  
•Команда от 4 ех 
человек (скидка 
15%): 2 380 000р.  

 

1 000 000 Тариф +  

OKP: как сфокусировать 
команду на общий результат 

 

100 000 
"самостоятельное прохождение"/ 
действует специальное условие «3+1» 
до 20 октября 2026 года 

 

115 000 
Прохождение в интерактивном 
формате/ действует специальное 
условие «3+1» до 20 октября 2026 г. 

 

Управление бизнесом с 
помощью ИИ и данных 

  270 000 

При оформлении 2-х человек из одной 
компании-470 000 рублей; 
3-х человек- 640 000 рублей 
4-х участника от компании- 
880 000 рублей. Разрешено 
оформление команд от разных 
юридических лиц. 

 

Технологии: основа ИИ 
трансформации бизнеса (ИИ 
ПРО) 

 4 000 000 
3 400 000 руб. - до 15 июля 2026; 
3 600 000 руб. - до 15 сентября 2026. 

 

ИИ агенты для бизнеса Март 2026  180 000   



С апреля 
2026 

330 000 

270 000 р. стоимость за одного 
человека, при покупке на команду от 
3х до 5ти человек 200 000 р. стоимость 
за одного человека, при покупке на 
команду от 6 человек  
Допустимо оформление команд от 
разных юридических лиц 

 

2. Информационно-консультационные услуги, оказываемые нерезидентам РФ, НДС не 

облагаются в соответствии с пп. 4 п. 1 ст. 148 НК РФ. 

3. В отдельных случаях Директор по развитию бизнеса (в т.ч. по представлению Директоров 

программ, Заместителя директора по развитию бизнеса, Руководителя направления по 

работе с клиентами) вправе предоставить скидку, не превышающую 25% от стоимости 

программы. Все остальные случаи (скидка свыше 25%, сертификаты, безвозмездное 

обучение и пр.) обосновываются индивидуальными приказами. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


