
 
 
 

УЧЕБНЫЙ ПЛАН 
программы профессиональной переподготовки 

«MBA» 
 

Категория слушателей: менеджеры среднего/высшего звена или предприниматели, 
имеющие высшее образование и опыт работы не менее 3 лет; уровень владения 
английским языком В2 или выше 

Срок освоения: 950 часов, 17 месяцев 

Режим обучения: 8 часов в день; очно-заочная форма обучения с использованием 
дистанционных образовательных технологий (ДОТ) 

 

№ 
п/п 

Наименование модулей 
Трудоемкость, 

час 

Объем аудиторных часов 
Внеаудиторная 

работа 
Форма 

контроля всего лекции 
практические 

занятия 

1 2 3 4 5 6 7 8 

1 Основные курсы 700 486 250 236 214   

1.1. Предпринимательство 46 32 18 14 14 Экзамен  

1.2. Стратегическое лидерство 46 32 16 16 14 Экзамен  

1.3. Маркетинг 46 32 10 22 14 Экзамен  

1.4. Операционный менеджмент 46 32 12 20 14 Экзамен  

1.5. Финансовый учет 46 32 16 16 14 Экзамен  

1.6. Управленческий учет 46 32 20 12 14 Экзамен  

1.7. Корпоративные финансы 46 32 18 14 14 Экзамен  

1.8. 
Цифровые технологии и 
тренды 

46 32 16 16 14 Экзамен  

1.9. Макроэкономика 46 32 22 10 14 Экзамен  

1.10. 
Международный модуль в 
США 

66 48 24 24 18 Экзамен  

1.11. 
Международный модуль в 
Китае 

66 48 24 24 18 Экзамен  

1.12. 
Управление проектами и 
изменениями 

46 32 14 18 14 Экзамен  

1.13. 
Техника ведения сложных 
переговоров 

46 32 16 16 14 Экзамен  

1.14. Управленческое мышление  46 32 18 14 14 Экзамен  

1.15. 
Гуманитарные науки для 
бизнеса 

16 6 6 0 10 Зачет  

2. 
Онлайн 
курсы/симуляции1 

50 0 0 0 50   

2.1. 

Симуляции вводного блока 
(финансовый и 
управленческий учет, 
основы статистики)  

20 0 0 0 20 Зачет 

2.2. Бизнес-модель Canvas 30 0 0 0 30 Зачет 

3.  Сквозные курсы 56 46 36 10 10  

3.1. 
Лидерство и 
организационное поведение 

56 46 36 10 10 Зачет 

                                                 
1 Применяются дистанционные образовательные технологии 

http://www.skolkovo.ru/public/ru/emba-programme/emba-courses/#Negotiation_Dynamics
http://www.skolkovo.ru/public/ru/emba-programme/emba-courses/#Negotiation_Dynamics


 
4. Итоговая аттестация  144 64 20 44 80 

 
4.1. Интеграционный модуль 52 32 12 20 20 Экзамен 

4.2.  Стратегический консалтинг 92 32 8 24 60 
Защита 
проекта  

 ИТОГО: 950 596 306 290 354  

5.  Факультативы 60 40 20 20 20  

5.1. 
Стратегическое лидерство. 
Выездной модуль на 
Камчатке  

60 40 20 20 20 Зачет 

  
ИТОГО с 
факультативами 

1010 636 326 310 374   

  Итоговая аттестация 
Выполнение групповой онлайн интеграционной симуляции и экзамен 
в рамках Интеграционного модуля; защита проекта в рамках модуля 

«Стратегический консалтинг» 

 


